Validez y utilizacion de la teoria marxista del valor.
Algandro Valle Baeza
I ntroduccion

En € libro La economia politica del socialismo factible! Alec Nove analizala

necesidad de una economia politica del socialismo habida cuenta de considera que es
deseable y posible una sociedad superior al capitalismo. Nove afirma que no hay una
economia politica del socialismo; pero que es preciso construirlay e marxismo es
indispensable para ello. En su andlisis, frecuentemente dedicado a las cosas préacticas
de la economia, lateoria marxistadel valor tiene un papel decisivo. Muchas de las
criticas alos paises que se denominan o que se denominaban socialistas tiene que ver
con laobviaineficiencia econémicay con su retraso con respecto a los paises
capitalistas avanzados. Una de las soluciones gue se estédn impulsando para combatir
€l atraso en esos paises es lamayor participacion del mercado. Ello quiere decir
asignarle un papel més activo alos precios. Sin embargo, es claro que el marxismo no
ha resuelto satisfactoriamente la cuestion de los precios dentro de lateoriadel valor.
Las discusiones que el mismo Nove resefia son una buena muestrade ello. En la
Union Soviética se discutio sobre lavigenciade la"ley del valor" en su economia.
Stalin afirmé que dicha ley sdlo podia regular la produccion en el capitalismo.? Los
precios en la URSS deberian tener un papel solamente evaluativo del rendimiento.
Posteriormente ala muerte de Stalin, se aceptd que debian fijarse los precios de

manera ‘racional’ de modo que se le agregaba un margen a los costos promedio. Mas

! Nove, A. La economia politica del socialismo factible, Siglo XX de EspaiiaY Pablo
lglesias ed., Madrid, 1987

2 citado por Nove, A El Sistema Econdémico Soviético, Siglo XX eds. México, 1982, pp.
232



tarde se modificd ese criterio por € de un porcentaje sobre €l valor del capital y se
sostuvo que ello concordaba con ‘el precio de produccion de Marx en el tomo 111 de El
Capital'®

Creemos que tanto para entender mejor al capitalismo, como para construir un
socialismo diferente se requiere unateoria econémica marxista mucho méas
desarrollada que la que hoy tenemos. Consideramos que hay alguno indicios claros de
gue se estd avanzando en uno de |os aspectos claves de la teoria econémica marxista:
lateoriamarxistadel valor (TMV). En este articulo comentaremos uno de esos
avancesy presentaremos un resultado propio que de ser correcto facilitard mucho la

utilizaciony el desarrollo dela TMV. Veremos pues dos cuestiones

LaTMYV es unateoria comprobable de acuerdo alos canones positivistas que
nos rigen en nuestro mundo occidental y cristiano. Estas comprobaciones
operan sobre agregados de mercancias, agregados en general determinados por
dificultades précticas que obligan atrabajar de esta manera.

b) La obtencion gruesa de los valores de mercancias individuales 1o que,
pensamos, tiene enormes posibilidades de aplicacién al analisis concreto. Veremos,
pues, como pueden obtenerse val ores de mercancias especificas tales como maiz o
trigo.

Si laTMV puede corroborarse de acuerdo alos canones positivistas ello no es

suficiente desde el punto de vista marxista; pero tampoco es deleznable.

Una apreciacion del estado actual de la discusion sobrela TMV. Principamente la
TMYV hasido discutido como el problema de "la transformacion de valores en precios
de produccién”. Cientos de articul os académicos han analizado la relacion que hay

entre los precios que les permitirian obtener atodas |as industrias una rentabilidad

3, ibid pp. 235



uniforme (los precios de produccion) y los valores de las mercancias. La discusion se
ha dado con cierta dificultades técnicas que no interesan a todos |os economistas ni a
todos los cientificos sociales, pero sobre todo se ha dado en un tono excesivamente
abstracto. Puede darle laimpresion a muchas personas que la TMV es una discusion
bizantina. o bien que se trata de una discusion entre fil6sofos con un alto grado de
dificultad técnica.

Distanciandose de la discusion muy abstracta sobre larelacion entre precios y valores
han habido una serie de trabajos que nos permite hablar delaTMV una manera mucho
mas "terrenal” veamos esto. Primero trataremos de aclarar por qué resulta complicado
hablar de valor de manera accesible.

Trabajo incorporado

Laprimera dificultad que debe superarse para entender o que es el valor y hablar en
términos més concretos del valor es entender el concepto de trabajo incorporado, una
especie de ancestro conceptual del valor formulado por David Ricardo. Recordemos
que Ricardo* enumerd unas ocho clases distintas de trabaj os necesarias para producir
mediasy de cuyas cantidades dependera el valor de cambio de dicho bien. Ricardo
aclara que hay otro trabajos méas alos que "huelga referirse” pero no tocé siquierala

cuestion de lacircularidad de la produccion: la elaboracion de los barcos en los que se

“. "Primero es el trabajo necesario paracultivar el suelo donde crece el algodén; segundo,
el trabgjo de transportar el algodon hasta el pais donde van afabricarse las medias, operacion
gue incluye unaporcién del trabajo utilizado durante la construccion del barco quelo vaa
transportar, porcion incluida en los fletes de las mercaderias; en tercer lugar , € trabajo del
hilandero y del tejedor; en cuarto, una parte del trabajo del ingeniero, del herrero, del
carpintero gque erigieron los edificios y construyeron la maquinaria con cuya ayuda se
producen las medias; en quinto lugar, el trabajo del comerciante al menudeo y de muchos
otros alos cuales huelga referirse.” Ricardo, D., Principios de Economia Politicay
Tributacion, FCE, México, 1973, pp. 19




transporta el algoddn precisa de éste Ultimo y de mercancias que también o ocupan,
etcétera

Asi resulta que el trabajo incorporado es un concepto mas complejo de lo que parece a
primeravista. El trabajo incor porado en la produccién de una mer cancia depende
del trabajo directamente gastado en su produccién y del trabajo gastado en una
multitud de bienes, los que pueden ser la totalidad de los productos de una
economia nacional. De manera que, generalmente, el trabajo incorporado en una
mercancia puede conocerse solo simultaneamente con la determinacién del trabajo
incorporado en todas las demas mer cancias. El hecho anterior no es més que la
expresion de lainterdependencia de los trabajos en una sociedad mercantil. Debe
destacarse larelacion entre el problema de la determinacién del trabajo incorporado y
los problemas de insumo producto: por gjemplo, recordemos que la produccion de una
cantidad consumible o neta de cual quier mercancia usualmente requiere que se
produzcan cantidades muy precisas de todos los bienes. EI modelo de insumo
producto sblo se planted y resolvio hasta fines de los afios cuarenta por Vasily
Leontief y un equipo de trabajo® De manera que David Ricardo y Carlos Marx se
enfrentaron a un problema que s6lo mucho tiempo después de ellos quedd cabal mente
planteado. Lainformacién bésica reunida por primeravez por Leontief fue el cuadro
de transacciones intersectorial es efectuadas en la economia estadounidense en €l afio
de 1939. Por primera vez se conocio, con cierto nivel de agregacion, cuanto compro
cada sector de la economia a todos |os demés en un afio. Con esa informacién pudo
calcularse que un aumento salarial del diez por ciento afectaria de maneradesigua a

al industria estadounidense. Por ejemplo, dicha elevacion salarial implicariaun

®. Leontief cita "The Economics of Industrial Interdependence" Dun's Review, febrero,
1946 en en Analisis Econdmico |nput-Output, Ed. Ariel (Demos), Espafia, 1975




aumento de més del seis por ciento en la construccion y de menos del tres por ciento
en el sector de elaboracion de productos alimentarios.® Leontief También calculé la
cantidad de trabajo directo e indirecto que se requeriria parala produccion de un
millén de dolares de la economia estadounidense en cada ramaen el afio de 1947.”

Como g emplo tenemos algunos de sus resultados:

Cuadro 1

Sector Trabajo

directo indirecto

+ directo
(afios-Hombre/millon délares)

Extraccion de minerales no ferrosos 222.37 295.1
Mineria de azufre 64.55 76.4
Fabricacion pulpa de madera 51.22 134.8
Altos hornos 25.62 170.4
Motores de combustion interna 87.54 203.6

Puede observarse que hay grandes diferencias entre las cantidades de trabagjo directo y
las de trabgjo total (directo mas indirecto) que se requerian para producir un millon de
ddlares. Tales diferencias provienen de que €l trabajo total toma en cuentalo que
habra que gastar para reponer, con la tecnologia actual, 1os insumos consumidos en
cadarama, €l trabajo necesario parareponer |os insumos consumidos en la produccion
de esos insumos, etcétera. Como se ve Leontief resolvio en términos cuantitativos lo
gue, mucho tiempo antes, Ricardo expresd verbalmente y elimind los etcétera de la

definicion.

® Leontief, W. "Salarios, Beneficios, Precios e Impuestos' (1947) en Andlisis Econémico
[nput-Output, Ed. Ariel (Demos), Espaiia, 1975, pp. 83-95

' Leontief, W. "Las relaciones entre los Factores y la Estructura del Comercio
Estadounidense: Nuevo Andlisis Tedrico y Empirico" (1956) en Analisis Econdmico
| nput-Output, ed. cit. pp. 167-206




El trabajo total que la sociedad debe gastar para producir un millon de délares de,
digamos, motores de combustion interna es un dato del que puede derivarse €l trabajo
incorporado por unidad de valor de uso. Si se conoce la cantidad de trabgjo
sociamente necesario para la produccion de una cantidad monetaria de determinada
mercancia (un millén de ddlares de motores de combustion interna); bastara dividir
esa cifraentre el precio para saber €l trabajo incorporado en una unidad fisica de
producto. Hay dificultades cuando se trabajan agregados paratener un precio puesto
gue debera ser un precio promedio, ademas el resultado sera un tiempo medio; de

cualquier manera parece que traba o incorporado es un concepto muy tangible.

Valor y trabajo incorporado

Marx definié la mercancia como unidad de valor y valor de uso, sostuvo ademas que
el valor de cambio eralaforma de manifestacion necesariadel valor. El valor de Marx
y €l trabajo incorporado de Ricardo son conceptos proximos pero no iguales, Las
diferencias estan en que Marx nunca perdio de vista en que lo que se esta analizando
son las relaciones entre |os hombres. De manera que no debe pensarse en que una
operacion como la contabilidad del tiempo de trabajo gastado por la sociedad en la
produccion de las distintas mercancias es un problema exclusivamente técnico; sino
gue es un problema que se resuel ve dependiendo de las rel aciones de produccion que
los hombres establecen entre si. Existen, pues, distintas formas historicas de solucion
de los problemas econémicos. Por gjemplo, en las sociedades capitalistas se
contabilizan los trabgj os que tienen rendimientos diferentes de acuerdo ala eficacia
promedio. Esto se hace cuando se vende un producto a un precio uniforme a pesar de
gue haya sido elaborado en condiciones muy diversas. Con dicha solucién los

productores mas eficientes resultan beneficiados y castigados |os menos productivos,



sin importar las razones de las diferencias. Asi se tratan con €l mismo rasero las
diferencias en productividad debidas alas distintas |aboriosidades de los productores o
aladesigual fertilidad de latierra. Como esta cuestion, estan otras. el tratamiento de
la calificacion del trabajo, la distincion entre trabajo productivo e improductivo. De
manera que Marx cuando serefirié a valor siempre enfatizé que se trataba del trabajo
socialmente necesario:® Recordemos la definicion de magnitud de valor de Carlos
Marx:
Es sdlo la cantidad de trabajo socia mente necesario pues, o0 € tiempo de
trabajo de trabajo socialmente necesario parala produccion de un valor de uso
lo que determina su magnitud de valor... 'En cuanto valores, todas las
mercancias son, Unicamente, determinada medida de tiempo de trabajo
solidificado.”
En rigor €l trabajo incorporado de Ricardo es un concepto indeterminado, Marx no
cometio ese error aunque no puede asegurarse que ladefinicion de valor de é sea
suficiente para cualquier problema. Lo que queremos aclarar aqui es que el trabajo
empirico no puede rehuir los aspectos tratados por Marx. Asi, por gemplo, si se
sumaran trabajos de distinta calificacion se estaria considerando que todo €l trabajo es
no calificado. Podemos decir que lo Unico que puede observarse es algo semejante al
valor delaTMV y por lo tanto es o que encontraremos en | os trabaj os empiricos

aunque sea de manera grosera.

Comprobacién delaTMV.

8 Mishio Morishima destacaba que la contabilidad en valor es 'observable' ya que no es
mas gue calculos en términos de empleo Marx'Economics, Cambridge University Press, Gran
Bretana, 1973, pp. 20

® Marx, C. El Capital, t. I, v. 1 Siglo XXI eds., México, 1981, pp. 48-49.



Entre las comprobaciones empiricas de la TMV esta el pionero trabajo de Anwar

Shaikh "The Transformation from Marx to Sraffa"*° donde utilizé datos de W.

Leontief para comprobar parala economia estadounidense de 1947 que habia una
fuerte correspondencia entre valores y precios de mercado que arroj6 un coeficiente de
correlacion miltiple de 0.95814. Ademas, Shaikh con datos de Edward Wol ff
constat6 que para 1967 la correlacion (R? entre la produccién ramal en términos de
valor y en precios de mercado fue de 0.94894. De manera andloga, Shaikh examind
un trabajo de GraziellaMarzi y Paolo Varri** quienes proporcionan datos para
comprobar |a correspondencia entre precios de produccion y valores parala economia
italiana en los afios de 1959 y 1967. Analizando |os precios de produccion que
corresponderian a una tasa de ganancia de 40% Shaikh encuentra una correlacion R?
con los valores de 0.866 para 1959 y de 0.920 para 1967. La conclusion de Shaikh es
muy clara: hay unafuerte correspondencia entre preciosy valores que puede medirse
con €l coeficiente de correlacion. De manera que hay un sélido apoyo empirico parala
TMV.

Pavle Petrovic® efectud un andlisis similar a de Shaikh con datos de la economia
yugoeslava paralos afios de 1976 y 1978. El estudio de Petrovic abarca diversas

clases de precios (produccion, precios de mercado, etc.) y valores. El yugoeslavo

10 Shaikh, A. "The Transformation from Marx to Sraffa’, en Ricardo, Marx, Sraffa
Mandel, E. y Freeman, A. eds. Verso Books, 1984, pp. 43-84

"' Marzi, G.y Varri, P. Variazioni de Produttivita Nell Economia ltaliana: 1959-1967,
Bologna citado por Shaikh, A. ob. cit.

12 Petrovic, P. "The deviation of production prices from labour values. some methodology
and empirical evidence" Cambridge Journal of Economics, 1987,v. 11, pp. 197-210




empled una medida de desviacion entre preciosy valores (ladesviacion cuadrética

media) y Ilegd, por g emplo, alos siguientes resultados:

Cuadro 2
Desviacion entre la participacion
sectorial envalor y en precios

corrientes
Afo DCM en %
1976 11.84
1978 11.80

El yugoeslavo concluy6 que hay una solida base empirica parala proposicion
ricardiana de que una variacion de 1% en los beneficios ocasionaria una variacion de
ese orden en los precios relativos de las mercancias; y como -segun Ricardo- los
cambios en los beneficios no excedian el 6% o el 7% lateoriadel ricardianavalor

trabajo seria que € trabajo incorporado determina un 93% de los precios.

Otro trabajo sobre el temaes el de Eduardo Ochoa™ quien analiza todos los datos
disponible sobre la economia estadounidense para verificar laTMV. Ochoa nos

presenta |l os siguientes resultados:

1 2 |pidi|
di

DAM (p.d) =

Cuadro 3
Relacién entre precios de produccién y de mercado con los precios valor en la
economiade EUA.

Afo Desviacion absoluta media
Precios
producciéon  mercado

3 Ochoa, E. "Values, prices, and wage-profit curvesin the US economy" Cambridge
Journal of Economics, 1989, v. 13(3), pp. 413-429



11947 18.5 19.9

1958 13.1 11.8
1961 12.7 12.1
1963 12.6 11.8
1967 13.7 10.8
1968 13.2 10.7
1969 12.8 10.2
1970 125 10.3
1972 13.0 12.0
Promedio 13.6 12.2

La conclusion de Ochoa es que tanto |os precios de produccion como los
precios de mercado estédn notablemente proximos a los valores de las mercancias en la

economia estadounidense de Posguerra.*

Y o propongo un método para verificar la correspondencia entre valores y
precios corrientes que no precisa como todas | as verificaciones anteriores de datos de
insumo producto™ L os datos necesarios son la participacion en el empleoy en €l valor
agregado monetario de las distintas ramas. He probado que para el caso de capital
circulante puro si

li_yi paratodo i implica que:

P=aM
donde li esla participacion en el empleo de laramai, yi es la participaciéon en el PIB

delaramai, P es el vector de precios corrientesy M es el vector de valores trabgjo.
De ahi se sugiere que la correspondencia entre li e yi sirva como indicador de la

correspondenciaentre Py M.

“ibid, pp. 425

Bvalle, A. Vaor y precio: unaformade regulacién del trabajo social, Facultad de
Economia (Economia de los 90), México, 1991.




Aprovechando la disponibilidad de datos he utilizado este método indirecto
para analizar anualmente la manufactura estadounidense de Posguerra. Mis
conclusiones refuerzan las encontradas por |os autores que han analizado la economia
estadounidense. En la grafica 1 se muestran los resultados de |a desviacién absoluta
media entre |, e y; paralaindustria manufacturera pesada con |; ala que se denominaN
y otra desviacion absoluta media ponderada con y; que se denomina Z.

Laconclusion esclaralaTMV es unateoria que puede ser comprobada de
acuerdo alos canones del positivismo. Esto como sabemos es un gran paso, aunque
desde €l punto de vista marxista no sea suficiente yaque el criterio de laprécticaes e

decisivo.

Un segundo vistazo a las comprobacionesdela TMV.
Todas las comprobaciones delaTMV se enfrentan a dificultades que han sido

discutidas innumerables veces en trabajos tedricos, para sefidar algunas:

a) Ladistincion entre trabajo productivo del que no lo es.

b) Lareduccion de trabajo calificado atrabajo no calificado.

c) Lasdiferencias en laintensidad del trabajo.

d) Laformade contabilizar el capital fijo.

Cada uno de los problemas anteriores podra ser resuelto satisfactoriamente 0 no segun
se avance en definir la utilidad de los resultados, aunque de acuerdo alallamada
guintaley de latermodinamica los resultados cuantitativos nunca concuerdan

exactamente con las leyes. En todo proceso de verificacion hay "errores’ y sin

embargo se les considera como tales de acuerdo alos fines.

La obtencidn gruesa de valoresa partir delos precios.
Todos los métodos empleados para corroborar la TMV, excepto € mio, obtienen

valores a partir de informacion de insumo producto recabada en términos de precios,



se trata de una "transformacion inversa' que debe efectuarse anivel detoda la
economia. A continuacion discutiremos otra aproximacion a problemade la
transformacion inversa sélo que anivel de una mer cancia. Es un procedimiento
grueso gue nos permitirallegar a conclusiones claras solo en determinados casos, por
gjemplo comparando |os val ores de una mercancia entre paises con productividades
muy diferentes. Nuestro procedimiento seratambién aplicable para tener unaidea del
orden de magnitud de los cambios en el valor cuando analicemos un periodo largo.
Antes de introducirnos a problema propiamente dicho veremaos un concepto
indispensable.

Definicion de expresion dineraria del valor.

Un concepto sumamente Util para utilizar lateoriamarxista del valor (TMV) esel de
expresion dineraria del valor'® «, que seriael nombre en dinero del valor ola
relacion entre la produccion de una economia nacional en dineroy el valor de esa

misma produccion en términos de valor trabajo en el tiempo t:

ZU;py
ot=—— (@)
ZU;my
donde U,,es la cantidad de la mercanciai producidaen el tiempo t en unidades fisicas,

pi, es &l precio de esa mismamercanciay mi,eslamagnitud de valor correspondiente.

Podemos escribir un precio cualquiera:

16 Este concepto fue propuesto por Marx en el tomo | de El Capital: " Supongamos que en
1 quarter detrigo y en 2 libras esterlinas (aproximadamente 1/2 onza de oro) se representa
una una magnitud igual de trabajo socialmente necesario. Las L 2 son expresion dinerariade
lamagnitud de valor que representa el quarter detrigo, o seasu precio. Marx, K. El Capital,
t. 1, Siglo XXI eds., México, 1981, pp. 124 Un autor contemporaneo que utiliza un concepto
analogo es Michel De Vroey "Vaue, Production, and Exchange" en The Value Controversy,
Verso Books, Gran Bretaiia, 1980¢7? pp. 173-201




PeatBimy (2
donde p,, es €l precio de mercado de la mercanciai en el tiempo t; B, englobatanto las
desviaciones sisteméticas (entre |os precios valor y |os precios que resultan de la
formacion de la gananciamediay de larenta) como |las aleatorias debidas al mercado;
mi,es el valor de lamercanciai en el tiempo t.
Cuando se analizan los precios valor es claro que la proporcion entre precios valor y €l
valor eslaexpresion dinerariadel valor, s unamercanciatiene un valor de 10 afios
hombrey su precio valor es de 20 pesos significa que el "nombre" del trabajo de un
hombre durante un afio es "dos pesos'. Si otra mercanciatiene un valor de 20 afios
hombre su precio valor debera ser 40 pesos. Sin que cambiara el valor de ambas
mercancias podria ocurrir que el nombre en dinero del valor se modifique; por
gjemplo, de 2 pesos/afio hombre ($/aH) a15 $/aH. Entonces |os respectivos precios
deberan ser 150 $y 300 $. Decir que el precio de lamercancia 1 aumentd de 20$ a
150% puede significar dos cosas distintas: a) un aumento de la expresion dineraria del
valor de 2 a15 o b) un aumento del valor de lamercanciade 10 aH a 75 aH. Solo
conaociendo la expresion dineraria del valor podria distinguirse entre ambas
situaciones. Sin embargo, unaidea de Marx acerca de larelacién entre valoresy
precios es que aungue hay desviaciones considerables entre |0s precios corrientesy los
precios que serian exactamente proporcionales a valor de las mercancias €l valor
"domina" a precio.
Laidea precedente puede precisarse un poco mas. cuando dos mercancias distintas
tienen valores muy diferentes las desviaciones 3,, general mente tienen poca
importancia. Un automdvil cuesta més trabajo social que un kilogramo de maiz y por
ello sus precios deben expresar ese hecho; a pesar de las fluctuaciones de laofertay la

demanda o de las discrepancias sisteméticas atribuibles alarentaterritorial o alas



distintas composi ciones organicas con las que se produce una u otra mercancia. De la
misma manerasi analizamos €l valor de una mercancia producida en dos paises con
niveles productivos muy distintos, como por e emplo México y los Estados Unidos de
América podremos despreciar |as distintas composi ciones organicas con las que se
produce en ambos paises o relegar en €l andlisislas diferencias de tasa de ganancia

etcétera

Compar acién espacial de preciosy valores.
Analicemos los precios para el mismo tiempo t en dos paises A y B paralamisma

mercancia

Pa=0aBaMm,
Pa-0sPsMg

el cociente de sus precios ser&:

supongamos que las diferencias entre los valores de A y B son considerablesy que
eliminamos los efectos de las expresiones dinerarias del valor e,y ez S Obrelos
precios, laTMV afirma que las magnitudes [3; son relativamente menores. De manera
que dividiendo un precio cualquiera entre la expresion dineraria del valor tendriamos
el valor aproximado de las mercancias y podriamos comparar la productividad en el

pais A con ladel pais B parael caso de lamercancia analizada.

Por otro lado, si denotamos con U* , el vector renglén correspondiente ala

canasta formada por lademandafina en el paisA y s U, denota la canasta formada



por todos los bienes en el pais A (la produccion bruta), podemos considerar a o* , una

aproximacion alaexpresion dinerariadel valor a,.

o* pU* 2Py U* aM

donde M, es le vector columna con los valores de las mercancias.

Como se ve la expresion anterior seria el valor agregado por hombre ocupado en €l
pais A. De manera que podremos dividir cualquier precio entre ., y asi obtener una
aproximacion gruesa a valor de una mercancia. De manera analoga, el valor
agregado por hombre ocupado serd un coeficiente con el que se podran conocer los

valores de manera aproximada en el pais B.

Hagamos un gjercicio para México y los Estados Unidos de América con las
ideas anteriores. Tomemos una mercancia que no ofrece muchas dificultades para su
comparacion, el trigo. En el cuadro 4 tenemos |os datos pertinentes. Es notable que
los precios a mayoreo son del mismo orden de magnitud que la tasa de cambio de
cada afo. Sin embargo ello no significa que un trabajador mexicano pudiera comprar
la misma cantidad de trigo con una hora de su trabajo que un obrero estadounidense.
Si comparamos los ingresos por hombre empleado en México con los de EUA ala
tasa de cambio vigente encontramos:

a) Quelos preci 0s son del mismo orden de magnitud para un cierto conjunto de
mercancias.

b) Losingresos por hombre empleado son muy diferentes.

Estaremos constatando que |os precios se han equiparado en e mercado mundial,

per o los valor es nacionales son muy distintos. Aqui estamos viendo como puede

utilizarse ladistincién entre valor y precio que hace laTMV. Lo que observamos

mediante esta distincién es analogo alo que ocurre dentro de una industria compuesta



por empresas productoras del mismo valor de uso pero con diferentes costos dentro de
una misma economia nacional: |os precios son iguales pero los tiempos de trabajo
individual mente gastados en la produccién difieren por 1o que los ingresos seran
desiguales. Al utilizar en ésta Ultima comparacion los ingresos o val ores afadidos por
hombre en vez de los salarios estamos eliminando la posibilidad de que se den
distintas tasas de plusvalia. Estamos procediendo de igual manera en nuestras
comparaciones entre la economia mexicanay la estadounidense.

Puede verse que por g emplo laexpresion dinerariadel valor paralos EUA en €l afio
de 1950 era de 5930 ddlares por afio-hombre de trabajo y para ese mismo afio esa
variable para México era de 5020 pesos por afio-hombre. De manera que un mismo
precio de, digamos 0.69 pesos por kilogramo de trigo en Méxicoy en EUA; significa
cosas muy diferentes en cada uno de los dos paises: un trabajador mexicano que
obtuviera un ingreso promedio igual al PIB promedio comprariasi |o gastara
integramente en trigo aproximadamente 10 veces menos que un trabajador
estadounidense similar. Esas eran las diferencias de productividad entre ambos paises
por 1o que hace a trigo y se redujeron a cerca de 3.7 veces para 1979. Ello ocurrio asi
porque el valor unitario del trigo en EUA se redujo en 1979 a un 35.7% del de 1950;

esa reduccion en México fue de 14.3%.



Cuadro 4
Valoresrelativos del trigo en Méxicoy en EUA, 1950-79

EUA Meéxico
Precio Expr. Vaor Precio Expr. Vaor val.
$/kg. Vaor aH10-* $/kg. Valor aH10-3 rel.
$10%aH kg $10%aH /kg

(1) (2 3=12 4 (5) 6=4/5 7=6/3
50 0.71 593 0.014 069 502 014 997
5 104 773 0011 111 924 012 1121
57 1.01 808 0010 1.12 1143 0.0 9.80
58 0.93 846 0.009 126 1233 0.10 11.62
59 0.91 893 0.008 120 12.82 0.09 1151
60 0.91 9.11 0.008 1.23 14.08 0.09 10.88
61 0.92 946 0.008 122 15.09 0.08 10.34
62 ND 991 ND 120 16.05 0.07 ND
63 1.00 10.31 0.008 1.32 17.62 0.07 9.67
64 0.86 10.80 0.006 1.31 20.53 0.06 9.99
65 0.72 11.27 0.005 1.34 22.08 0.06 11.94
66 0.82 11.69 0.006 1.21 2420 0.05 8.90
67 0.77 1202 0.005 1.22 26.12 0.05 9.16
68 0.67 12.79 0.004 1.25 2854 0.04 10.39
69 0.64 1345 0.004 124 31.13 0.04 10.49
70 0.68 14.27 0.004 1.24 3448 0.04 943
71 ND 1558 ND 121 36.80 0.03 ND
72 ND 16.71 ND 1.23 41.21 0.03 ND
73 1.64 1790 0.007 1.25 47.83 0.03 356
74 215 1911 0.009 1.37 6144 0.02 248
75 1.75 21.23 0.007 1.83 7193 0.03 3.86
76 192 2297 0.005 1.98 88.17 002 421
77 211 2478 0.004 2.27 11389 0.02 5.32
78 2.65 26.66 0.004 2.66 138.77 0.02 4.39
79 3.33 2880 0.005 3.22 17353 0.02 3.66
FFuentes: para EUA 1950-70 Historical Statistics of the United States Colonial Times
t0 1970. Paralos afos posteriores Statistical Abstract of the United States. El precio
Se puso en pesos por kg. parafacilitar la comparacion, en tanto que la expresion del
valor estéd en miles de dolares por afio hombre
ParaMéxico INEGI, Estadisticas Histéricas de México. Para 1950-69 |a expresion del
valor se calculo acomo PIB/hombre ocupado posteriormente fue PIB/hombre
remunerado

ND no hay el dato

L os datos impresos estan redondeados a menos cifras que las empleadas paralos
céculos

L Los datos muestran una diferencia clara entre los valores rel ativos en ambos

paises que corresponde a nuestra percepcion sobre la distancia entre lariqueza por
hombre ocupado que hay entre México y EUA. Estamos explicando mediante la

TMV por quéaunque seigualan precios en el mercado mundial se diferencian los



ingresos por trabajador ocupado. Hay desde luego muchas preguntas que pueden
hacerse a partir de |os resultados anteriores, una puede ser: ¢Por que aumenta el valor
del trigo en los EUA a partir de 1970, mientras que en México siguio disminuyendo?
Como esa habria que plantear y tratar de responder otras, pero no pretendemos
analizar aqui |as cuestiones de la agricultura triguera de | os dos paises'’ sino mostrar
gue un andlisis muy simple puede arrojar resultados que son por [o menos muy
sugerentes. Nuestro proposito ha sido ilustrar que es posible utilizar €l valor en el
andlisis concreto. Nos parece que a pesar de lo grueso de la conversion de precio a
valor del trigo se muestra con claridad por qué es crucial ladistincion entre valor y
precio. Supongamaos que son correctos nuestros resultados y que o que encontramos
parael trigo se aplique para un grupo considerable de mercancias entonces podremos
plantear una serie de problemas relevantes; ¢cdmo es posible que con diferencias de
productividad tan grandes |a economia mexicana se abra a la competencia externa?
¢puede laTMYV responder ala pregunta de cudles son las ventagjas o las desventajas
del comercio exterior? ¢La apertura comercial se decidio en todos |os paises, incluidos
los otrora llamados socialista, con base en algunateoriay si fue asi en cudl? También
podria analizarse que esta ocurriendo en algunos sectores de la economia, detectar
sectores retrasados con respecto ala dindmica global de una economia nacional.

L os elementos discutidos en este trabajo parecen indicar claramente que a pesar
delascriticasalaTMV, ésta puede desarrollarse y con ellala"economia politica del

socialismo factible" tendra un importante punto de apoyo.

17 Obtuvimos resultados similares para el maiz.



